ЦЕЛЬ <ИНКОТЕРМС>
1. ИНКОТЕРМС имеет целью установить ряд международных правил, имеющих факультативный характер, по толкованию наиболее важных терминов, применяемых в контрактах (договорах) купли-продажи во внешней торговле. 
2.Сторонам, заключающим контракт, зачастую неизвестны различия в торговой практике в соответствующих странах. Это разнообразие в толковании приводит к недоразумениям, разногласиям и обращениям в суды, влекущим потерю денег и времени. В целях предоставления коммерсантам средства, дающего им возможность устранить главные причины затруднений, Международная торговая палата издала в 1936 году международные правила по толкованию торговых терминов, известные под название <ИНКОТЕРМС 1936>. Затем были внесены изменения и дополнения в 1953, 1967, 1976 и 1980 годах, с тем чтобы создать сборник правил, согласующихся в общем и целом с практикой, применяемой теперь большинством деловых людей, занятых в международной торговле. Последняя редакция этих правил, осуществленная в 1990 году, и предлагается в настоящей брошюре. 
3.Главные затруднения, испытываемые импортерами и экспортерами, носят троякий характер: неопределенность по вопросу о том, право какой страны подлежит применению к контракту, недостаточность информации и, наконец, различия в толковании терминов. Применение <ИНКОТЕРМС> может значительно уменьшить все затруднения, создающие помехи в торговле.

ПРИМЕНЕНИЕ ОБЫЧАЕВ ОТДЕЛЬНЫХ
ОТРАСЛЕЙ ТОРГОВЛИ И ОБЫЧАЕВ ПОРТОВ
НН4.В отношении некоторых вопросов оказалось невозможным установить совершенно определенное правило. В этом случае в правилах предусматривается применение обычаев соответствующих отрасли торговли или портовых обычаев. 
Для того, чтобы избежать недоразумений и разногласий, продавцу о покупателю следует принимать во внимание такие общие и специальные обычаи при ведении переговоров по контракту.
ОСОБЫЕ УСЛОВИЯ ОТДЕЛЬНЫХ КОНТРАКТОВ
5.Любое положение, содержащееся в настоящих правилах, не может иметь применения, если стороны в контракте предусмотрели иные условия по вопросам, регулируемые правилами. 
6.Поэтому стороны, приняв <ИНКОТЕРМС> в качестве общей основы контракта, могут внести в контракт изменения или дополнения, соответствующие условиям, принятым в данной отрасли торговли, или обстоятельствам, сложившимся при заключении контракта, или их личным желаниям. 
РАЗНОВИДНОСТИ КОНТРАКТОВ CFR И CIF 

7.Коммерсанты должны быть особенно осторожны при использовании в контрактах купли-продажи каких-либо разновидностей терминов CFR и CIF, как, например и или других подобных обозначений. Добавление одного слова или даже одной буквы к терминам CFR и CIF может иногда иметь совершенно неожиданные последствия и изменить сущность контракта. Может произойти, что суд на основе таких дополнений вообще не признает наличие сделки на условиях CFR и CIF. В таких случаях всегда надежнее прямо определить в контракте, какие обязанности и расходы принимает на себя каждая из сторон. 
ИНКОТЕРМС И ДОГОВОР ПЕРЕВОЗКИ
8.Коммерсанты, которые в контрактах ссылаются на настоящие правила, не должны также упускать из виду, что эти правила действуют только в отношениях между продавцом и покупателем и что регулируемые договором перевозки отношения между одним из контрагентов и перевозчиком ни прямо, ни косвенно не затрагиваются этими правилами. 
Однако на основе законодательства, регулирующего перевозки товаров, будет определяться, каким образом продавец должен выполнить свое обязательство передать товары перевозчику. Условия FOB, CFR и CIF отражают практику доставки товаров на борт судна. В настоящее время товары обычно передаются продавцом перевозчику до перегрузки на борт. В этих случаях рекомендуется использовать новые и низменные термины <франко перевозчик ... (название пункта)>, <фрахт/провозная плата оплачены до ...> или <фрахт/провозная плата и страхование оплачены до ...>. определение понятия <перевозчик> содержится в пояснении к термину <франко перевозчик ... (название пункта)>.
УСЛОВИЯ <ПОСТАВКА ...>
9.Если иное прямо не оговорено в контракте купли-продажи, продавец не обязан предоставлять страховой полис, выписанный в пользу покупателя. Однако в некоторых случаях, оговоренных в тексте условий, стороны при необходимости могли бы совместно рассмотреть, какие должны принять на себя продавец или покупатель обязанности, касающиеся страхования товаров от начального пункта в стране отправления до конечного пункта назначения, выбранного покупателем. 
Если иное не вытекает из контракта, нижеупомянутые термины имеют следующее значение: <страна отправления> означает страну, из которой продавец обязан отправить товар в согласованное место поставки на границе или в стране порта с использованием услуг общественного перевозчика или же своих собственных транспортных средств: <расходы> - любые расходы, сборы и издержки, вызванные выполнением соответствующих обязательств сторонами, которые они должны принимать на себя, нести и оплачивать в соответствии с действующими нормами.
ОПРЕДЕЛЕНИЕ КОНОСАМЕНТА
10.Термин <коносамент> используется в правилах в значении бортового коносамента, который выдается перевозчиком или по его поручению и который является доказательством, как договора перевозки, так и погрузки товара на борт судна. 
11.Коносамент может быть с пометкой <фрахт уплачен в порту погрузки> или <фрахт уплачивается в месте назначения>. В первом случае этот документ обычно можно получить после оплаты фрахта. 
Если в контракте купли-продажи не содержится прямо выраженного положения об обратном, любой транспортный документ, передаваемый продавцом в распоряжение покупателя , должен быть чистым (чистый коносамент - это такой коносамент, который не имеет дополнительных оговорок, прямо указывающих на дефектное состояние товара или упаковки). 
Коносамент считается чистым, несмотря на: 
а) оговорки, которые не содержат прямых указаний, что товар или его упаковка находятся в неудовлетворительном состоянии, как, например <ящики поддержанные> или <бочки использовались ранее> и т.п.; 
б) оговорки об освобождении перевозчика от ответственности за риски, связанные с характером товара или упаковки; 
в) оговорки о том, что перевозчику неизвестны содержимое груза, его вес, размеры, качество или техническая спецификация. 

ПРАКТИКА ВЫДАЧИ УПРОЩЕННОЙ ДОКУМЕНТАЦИИ
12.При линейных перевозках коносаменты часто заменяются необоротными документами и в настоящее время имеется возможность передачи соответствующей информации посредством автоматической обработки данных (эквивалентное электронное сообщение (EDI)). Когда коносаменты не используются в данной отрасли торговли, сторонам рекомендуется использовать либо условия FCA, либо условия CPT или предусматривать в условиях FOB, CFR и CIF, что продавец должен предоставить оплату товаров перевозчику. 
Коммерсанты, желающие использовать настоящие правила, должны предусматривать, что их контракты будут регулироваться положениями <ИНКОТЕРМС>.
ФРАНКО ЗАВОД
(с предприятия, с рудника, со склада и т.д.)
EXW (Ex Works)   



Условие EXW (Франко завод) означает, что единственная обязанность продавца по доставке товара состоит в том, чтобы предоставить товар на своем предприятии (например: на заводе, фабрике, складе и т.п.) в распоряжение покупателя. В частности, продавец не отвечает за погрузку товара на предоставленное покупателем транспортное средство или за <очистку> товара для экспорта, если не оговорено иное. Покупатель несет все расходы и риски в связи с перевозкой товара от данного пункта к месту назначения. Это условие возлагает, таким образом, минимальные обязательства на продавца. Это условие не может, применяется, когда покупатель не может выполнить прямо или косвенно (через посредников) экспортные формальности. В последнем случае должно применяться условие FCA - <Свободный перевозчик>.


А. ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА, ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любой экспортной лицензии и/или иных официальных документов, необходимых для экспорта товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

а) Контракт о перевозке. 

Без обязательств.
б) Контракт о страховании 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННПредоставить товар в распоряжение покупателя в указанный в контракте пункт поставки в срок или в пределах срока, оговоренного в контракте. Если такое место или срок не оговорены, то поставка осуществляется на место и в сроки, которые являются обычными для поставки такого товара.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его предоставления в распоряжение покупателя в соответствии с пунктом А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положением В.6 нести расходы, связанные с товаром, до момента, когда товар предоставлен в распоряжение покупателя в соответствии с пунктом А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННЗаблаговременно уведомить покупателя о месте и дате предоставления товара в распоряжение покупателя.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ. ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННБез обязательств.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

НННести расходы, вызываемые проверкой товара (такие как: проверка качества, изменение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в распоряжение покупателя. Оплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев , когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для транспортировки товара. последнее осуществляется в той мере, в какой условия транспортировки (например способ, расстояние) были известны продавцу до заключения контракта купли-продажи. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений, выдаваемых или пользуемых в стране экспортере и/или стране происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для вывоза и/или для ввоза товара и, если необходимо, для транзитной перевозки через третьи страны. 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В. ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА, ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую экспортную и импортную лицензию или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза и ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, как только он будет предоставлен в его распоряжение согласно пункта А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента предоставления товара в его распоряжение согласно пункта А.4. 

ННЕли он не даст извещение в соответствии с пункта В.7., то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или от даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара, контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, с момента передачи товара в его распоряжение согласно пункта А.4. 

ННЕсли покупатель не смог принять поставку товара, когда последний был предоставлен в его распоряжение, или дать соответствующее извещение согласно пункта В.7., то нести все дополнительные расходы тем самым навлеченные. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, принадлежащих оплате при вывозе и ввозе товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну. Возместить все расходы и издержки, которые потерпел продавец при оказании помощи в соответствии с пунктом А.2.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННДать своевременно соответствующие указания продавцу, если покупатель в праве определить срок для принятия поставки товара в пределах обусловленного периода и/или выбрать место поставки.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПредоставить продавцу достаточные доказательства осуществления (принятия) доставки.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на пред-погрузочную инспекцию (включая расходы, относящиеся к получению от властей страны экспортера свидетельства о прохождении товара, экспортной лицензии и к оплате консульских сборов).
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в пункте А.10.
ФРАНКО - ПЕРЕВОЗЧИК
(... название пункта)
FCA (free Carrier)   



ННУсловие FCA (<Франко-перевозчик>) означает, что продавец выполнил свои обязательства по поставке после передачи всего товара, прошедшего таможенную очистку, на ответственность перевозчика, указанного покупателем, в указанном месте или пункте. Если в контракте нет определенного пункта, выбранного покупателем, то продавец может выбрать в пределах места или района, обусловленного для передачи товара в распоряжение перевозчика. Если, согласно коммерческой практике, требуется помощь продавца в заключении контракта с перевозчиком (для таких видов транспорта как воздушный или железнодорожный), продавец может действовать на риск и за счет покупателя. 

ННЭтот термин может быть использован для любого вида транспорта, включая мультимодальные перевозки. 

ННТермин <Перевозчик> означает любое лицо, которое по контракту о перевозке берет на себя обязательства выполнить или обеспечить выполнение перевозки на железнодорожном, автомобильном, морском, воздушном, речном или на комбинации этих видов транспорта. Если покупатель проинструктировал продавца поставить груз означенному лицу, например фрахт форвардеру, который не является <перевозчиком>, то продавец считается выполнившим свои обязательства по доставке товара, когда товар находится на попечении этого лица. 

НН<Транспортный терминал> означает конечную железнодорожную станцию, фрахт-станцию, контейнер-терминал или сортировочную станцию, универсальный карго-терминал или любой подобный пункт получения. 

НН<Контейнер> включает в себя любой подвижный состав, относящийся ко всем видам транспорта, и применяемый для единого груза, например: все типы контейнеров и/или платформ, принятые или не принятые Международной организацией по стандартизации, трейлеры, меняемые корпуса, ро-ро подвижной состав.


А. ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой страх и риск и за свой счет любую экспортную лицензию или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности, необходимые для экспорта товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННННа) Контракт о перевозке  

                    Без обязательств. 

ННОднако, если потребует покупатель или если это в коммерческой практике и покупатель не дал противоположных инструкций своевременно, то продавец может заключить контракт о перевозке на обычных условиях на страх и риск и расход покупателя. Продавец может отказаться заключать контракт и, если он отказался, сразу известить об этом покупателя. 

ННб) Контракт о страховании 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННДоставить товар в распоряжение перевозчика или другого лица (например фрахт форвардера), названного покупателем или выбранного продавцом согласно пункта А.3. а), в указанное место или пункт (например транспортный терминал или другой пункт получения) в срок или в течение согласованного для доставки периода и оговоренным или обычным для этого пункта способом. Если не оговорен конкретный пункт и если имеется несколько пригородных пунктов, то продавец может выбрать пункт в месте доставки, который наиболее соответствует его цели. При отсутствии точных инструкций от покупателя, продавец может доставить товар перевозчику, таким образом, и в такой форме, которого может потребовать количество и/или характер товара. 

ННДоставка перевозчику состоит из: 

НН1) В случае железнодорожной транспортировки, если товар составляет грузовой вагон (или грузовой контейнер, перевозимый по железной дороге), продавец загружает вагон или контейнер соответствующим способом. Погрузка закончена, когда грузовой вагон или контейнер принят железнодорожником или другим лицом, действующим от его имени. Если товар не составляет грузовой вагон или контейнер, погрузка завершена, когда продавец передал товар на железнодорожный приемный пункт или погрузил его на средство передвижения, предоставленное железнодорожником. 

НН2) В случае автомобильной транспортировки, если погрузка происходит в помещении продавца, доставка закончена, когда товар погружен на средство передвижения, предоставлено покупателем. Если товар доставлен в помещение перевозчика, доставка закончена, когда товар передан дорожному перевозчику или другому лицу, действующему от его имени. 

НН3) В случае перевозки речным транспортом, если погрузка происходит в помещении продавца, доставка закончена, когда товар погружен на перевозочное судно, предоставленное покупателем. Если товар доставлен в помещение перевозчика, доставка закончена, когда товар передан речному перевозчику или другому лицу, действующему от его имени. 

НН4) В случае перевозки морским транспортом, если товар составляет полный грузовой контейнер (FCL), доставка закончена, когда грузовой контейнер принял морской перевозчик. Если контейнер доставлен оператору транспортного терминала, действующего от имени перевозчика, товар будет считаться принятым, когда контейнер внесен в помещение этого терминала. Если товар меньше чем грузовой контейнер (FCL), или не грузится в контейнер, продавец перевозит его в транспортный терминал. Доставка закончена, когда товар передан морскому перевозчику или другому лицу, действующему от его имени. 

НН5) В случае перевозки воздушным транспортом доставка закончена, когда товар передан воздушному перевозчику или другому лицу, действующему от его имени. 

НН6) В случае перевозки неназванным транспортом доставка считается законченной, когда товар передан перевозчику или другому лицу, действующему от его имени. 

НН7) В случае мультимодального транспорта, доставка закончена, когда товар передан как указано в п.п. 1 - 6 в зависимости от обстоятельств.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5, нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с пунктом А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями пункта В.6.: -оплатить все расходы, связанные с товаром, до того момента, когда он будет передан перевозчику согласно пункту А.4. -оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННУведомить покупателя о том, что товар предоставлен в распоряжение перевозчика. Если перевозчик не принял груз, в свое распоряжение в согласованный срок, то продавец должен соответственно сообщить об этом покупателю.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПредоставить покупателю за свой счет, если это принято, обычный документ подтверждающий доставку товара в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли документ, оговоренный в предыдущем параграфе, не является транспортным документом, обеспечить по требованию покупателя за его счет и на его риск всяческую помощь в получении транспортного документа для контракта о перевозке (например: оборотный коносамент, необоротный морской путевой счет, речной путевой документ, воздушный путевой счет, железнодорожную накладную или мультимодальный транспортный документ). 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие как: проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимый для предоставления товара в распоряжение перевозчика. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для транспортировки товара. Последнее осуществляется в той мере, в какой условия транспортировки (например способ, расстояние) были известны продавцу до заключения контракта купли-продажи. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране поставки и/или в стране происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза товара и, если необходимо, для транзитной перевозки через третьи страны. 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В. ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую импортную лицензию или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННЗаключить за свой счет договор перевозки товара с указанного места, за исключением случая, предусмотренного в п. А.3 а). 

В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара согласно п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда товар предоставлен в его распоряжение согласно п. А.4. 

ННЕсли он не дал извещение в соответствии с п. В.7 или если перевозчик, указанный покупателем, не принял товар в свое распоряжение. То нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧИ РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром с момента передачи в его распоряжение согласно п. А.4. 

НННести все дополнительные расходы, вызванные тем обстоятельством, что не указал перевозчика, или перевозчик, указанный им, не принял товар в свое распоряжение в согласованный срок, или тем, не дал соответствующее извещение согласно п. В.7. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, принадлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо при его транзите через третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННДать своевременно соответствующие указания продавцу о названии перевозчика и, если необходимо, определить способ перевозки, а также срок или период для поставки товара перевозчику и, возможно, уточнить место передачи товара перевозчику.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ И ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять подтверждение доставки в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на пред-погрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получения свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки, понесенные при получении документов или эквивалентных электронных посланий, оговоренных в п. А.10., а также возместить продавцу расходы, понесенные вследствие оказания помощи и при заключении контракта на перевозку в соответствии с п. А.3 а). Давать продавцу соответствующие инструкции, когда требуется помощь продавца в заключение контракта о перевозке в соответствии с п. А.3 а).
СВОБОДНО ВДОЛЬ БОРТА СУДНА :
(название порта отгрузки)
FAS (Free Alongside Ship)   



ННУсловия FAS (<Свободно вдоль борта судна>) означают, что продавец считается выполнившим свои обязанности по доставке, когда товар размещен вдоль борта судна на набережной или на лихтерах в указанном порту отгрузки. Это означает, что с этого момента все расходы и риски гибели и/или повреждения товара должен нести покупатель. 

ННСледует отметить, что настоящие условия возлагают на покупателя очистку товара от пошлин для его экспортера. Следовательно, они не могут быть использованы, если покупатель прямо или косвенно (через посредников) не может выполнить экспортные формальности. 

НННастоящие условия применимы только для морских или речных перевозок.


А. ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИЯ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любой экспортной лицензии и/или иных официальных документов, необходимых для экспорта товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННа) Контракт о перевозке 

Без обязательств.
ННб) Контракт о страховании 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННПоставить товар вдоль борта указанного судна в названное покупателем место погрузки в указанном порту отгрузки в соответствии с обычаями порта, в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением в п.B.5., нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, с момента его поставки в соответствии с п. А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положение в п. В.6. нести все расходы, связанные с товаром, до момента его доставки в соответствии с п. А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя о том, что товар поставлен вдоль борта указанного судна.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПредоставить покупателю за свой счет обычный документ, подтверждающий доставку товара в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли документ, оговоренный в предыдущем параграфе, не является транспортным документом, обеспечить по требованию покупателя за его счет и на его риск всяческую помощь в получении транспортного документа (например: оборотного коносамента, необоротного юрского путевого счета, речного путевого документа). 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие как: проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в распоряжение перевозчика. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для транспортировки товара. Последнее осуществляется в той мере, в какой условия транспортировки (например способ, расстояние) были известны продавцу до заключения контракта купли-продажи. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8.), используемых или выдаваемых в стране погрузки и/или в стране происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для вывоза и/или для ввоза (а в соответствующем случае - также для транзитной перевозки третьей страны). 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В. ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую экспортную и импортную лицензию или другие официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза и ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННЗаключить за свой счет договор перевозки товара из оговоренного порта погрузки.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара согласно п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда товар был предоставлен согласно п. А.4. 

ННЕсли он не выполнил своих обязательств в соответствии с п. В.2., то нести все дополнительные риски потерь и/или повреждения товара тем самым навлеченные. Если он не дал извещение в соответствии с п. В.7 или если судно, указанное им, не прибудет своевременно или будет не в состоянии принять товар или прекратит принятие груза до наступления установленной даты, то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, с момента поставки товара согласно п. А.4. 

НННести все дополнительные расходы, вызванные тем обстоятельством, что судно, указанное им, не прибыло своевременно или будет не в состоянии принять товар или прекратит принятие груза до наступления установленной даты, или если покупатель не выполнил своих обязательств в соответствии с п. В.2., или не дал соответствующего уведомления согласно п. В.7. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при экспортации и импортации товар и, где необходимо, при его транзите через третью страну. 

ННВозместить все расходы и издержки, которые потерпел продавец при оказании помощи в соответствии с п. А.2.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННДать продавцу соответствующее указание о названии судна, месте погрузки и предлагаемом сроке поставки.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять подтверждение доставки в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы на пред-корабельную инспекцию (включая расходы, относящиеся к получению от властей страны экспортера свидетельства о прохождении товара, экспортной лицензии к оплате консульских сборов).
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в п. А.10.
ФРАНКО БОРТ :
(название порта отгрузки)
FOB (Free on Board)  



    Условия FOB (Франко борт) означает, что продавец полностью выполнил свои обязательства по доставке, когда товар перешел через поручни судна в указанном порту отгрузки. Это означает, что покупатель несет все расходы и риски гибели или повреждения товара с момента перехода его через поручни судна. Условия FOB требует от продавца экспортной очистки товара. Этот термин может применяться только к морским или речным перевозкам. Когда поручни судна не могут быть использованы в качестве разграничивающейся линии, в таких случаях как roll on/roll off или контейнерных перевозках, более подходящими являются FCA (<Франко перевозчик>).


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой риск и за свой счет любую экспортную лицензию или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности необходимые для экспорта товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке 

Без обязательств.
ННб) Контракт о страховании 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКАНННН 

ННДоставить товар на борт названного покупателе м судна в указанном порту отгрузки в соответствии с обычаями порта, в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента, когда товар пересечет поручни судна в указанном порту погрузки.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями в п. В.6.: 

НН-оплатить все расходы, связанные с товаром, до того момента, когда он пересечет поручни судна в указанном порту погрузки; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте товара.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя о том, что товар доставлен на борт указанного судна.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ. 

ННПредоставить покупателю за свой счет обычный документ, подтверждающий доставку товара в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли документ, оговоренный в предыдущем параграфе, не является транспортным документом, обеспечить по требованию покупателя за его счет и на его риск всяческую помощь в получении транспортного документа (например: оборотного коносамента, необоротного морского путевого счета, речного путевого документа или мультимодального транспортного документа). 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением (EDI).
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие как: проверка качества, изменение, взвешивание подсчет), необходимые для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для транспортировки товара. последнее осуществляет в той мере, в какой условия транспортировки (например способ, расстояние) были известны продавцу до заключения контракта купли-продажи. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране погрузки и/или стране происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза (а в соответствующем случае - также для транзитной перевозки через третьи страны). 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3.КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННЗаключить за свой счет договор перевозки товара из оговоренного порта погрузки.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара согласно п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда товар пересек поручни судна в указанном порту погрузки. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.7 или если судно, указанное им, не прибудет своевременно или будет не в состоянии принять товар или прекратит принятие груза до наступления установленной даты, то нести все риски потерь или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда товар пересек поручни судна в указанном порту погрузки. 

НННести все дополнительные расходы, вызванные тем обстоятельством, что судно, указанное им, не прибыло своевременно или будет не в состоянии принять товар или прекратит принятие груза до наступления установленной даты, или если покупатель не дал соответствующего уведомления согласно п. В.7. необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этом контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо, при его транзите через третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННДать продавцу соответствующие указания о названии судна, месте погрузки и предлагаемом сроке поставки.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять подтверждение доставки в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы на сборы на пред-корабельную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в п. А.10.
СТОИМОСТЬ И ФРАХТ
(название порта назначения)
CFR (Cost and Freight)  



ННУсловие CFR (СТОИМОСТЬ И ФРАХТ) означает, что продавец обязан оплатить расходы и фрахт, необходимые для доставки товара в указанный порт назначения, однако риск гибели или повреждения товара, а также любые дополнительные расходы, вызванные событиями, случившимися после доставки груза на борт судна, переходит с продавца на покупателя в момент перехода товара через поручни судна в порту отгрузки. 

ННУсловие CFR требует от продавца экспортной очистки товара. 

ННЭтот термин может приняться только к морским или речным перевозкам. Когда поручни судна не могут быть использованы в качестве разграничивающейся линии, (в таких случаях как roll on/roll off или контейнерных перевозках) более подходящими являются условия СРТ (фрахт оплачено до ...).


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора)купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой риск и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке 

ННЗаключить на обычных условиях контракт за свой счет по перевозке товара до оговоренного порта назначения по обычному (регулярному) судоходному маршруту на морском (или соответственно речном) судне такого типа, который обычно используется для перевозки товаров, аналогичных товару, указанному в контракте. 

ННб) Контракт о страховании 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННДоставить товар на борт судна в порту отгрузки в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента, когда товар пересечет поручни судна в порту погрузки.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями п. В.6.: 

НН-оплатить все расходы, связанные с товаром, до того момента, когда он будет доставлен в соответствии с п. А.4., а также фрахт и другие расходы, указанные в п. А.3 а), включая и расходы по погрузке товара на борт и любые издержки по выгрузке товара в порту разгрузки, которые могут быть взысканы регулярной судоходной линией при выполнении контракта о перевозке; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте товара.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя о том, что товар доставлен на борт судна, а также сообщать ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЕсли не оговорено иначе, то за свой собственный счет снабдить покупателя без промедления обычным транспортным документом, выписанным для согласованного порта назначения. 

ННЭтот документ (например: оборотный коносамент, необоротный морской путевой счет или речной путевой документ) должен распространять свое действие на проданный товар, быть датированным в пределах срока, согласованного для отгрузки товара, давать возможность покупателю получить товар от перевозчика в порту назначения и, если не оговорено иначе, давать покупателю продавать товар транзитом посредством передачи документа последующему покупателю (оборотный коносамент) или посредством извещения перевозчика. 

ННЕсли такой транспортный документ состоит из нескольких оригиналов, то полный комплект оригиналов должен быть предоставлен покупателю. Если транспортный документ имеет ссылку на чартер, то продавец должен также предоставить один экземпляр этого документа. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением (EDI).
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие как: проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОбеспечить за свой счет упаковку товара (за исключением случае, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимую для способа транспортировки товара, избранного им. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране погрузки и/или в стране происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза товара и, если необходимо, для транзитной перевозки через третьи страны. 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, когда он доставлен согласно п. А.4., и забрать его у перевозчика в указанном порту назначения.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда товар пересек поручни судна в указанном порту погрузки. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.7 нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положением в п. А.3, оплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда товар был доставлен в соответствии с п. А.4, а также расходы и издержки, возникшие в отношении товара во время его перевозки морем до его прибытия в порт назначения, а также расходы по выгрузке товара, включая расходы по оплате лихтеров и по размещению товара на пристани, если такие расходы и издержки не включены во фрахт или не были оплачены судоходной компании при уплате ей фрахта. 

ННЕсли покупатель не дал сообщения согласно п. В.7, он несет все дополнительные расходы, связанные с товаром, начиная с согласованной даты или срока окончания оговоренного периода разгрузки товара. необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо, при его транзите чрез третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) срок отправки товара и/или порт назначения, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять транспортные документы в соответствии с п. А.8., если они удовлетворяют контракту.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в п. А.10.
СТОИМОСТЬ, СТРАХОВАНИЕ И ФРАХТ
(название порта назначения)
CIF (Cost, Insurance and Freight)   



ННУсловия CIF (стоимость, страхование и фрахт) совпадают с условиями CFR, но в отличие от последних, они налагают на продавца также обязанность обеспечить морское страхование от риска гибели или повреждения товара во время перевозки. Продавец заключает контракт (договор) со страховщиком и выплачивает страховую премию. 

ННПокупатель должен принять к сведению, что, согласно настоящим условиям от продавца требуется лишь обеспечение страхования на минимальных условиях. 

ННУсловие CIF требует от продавца экспортной очистки товара. 

ННЭтот термин может применяться только к морским или речным перевозкам. Когда поручни судна не могут быть использованы в качестве разграничивающей линии (в таких случаях как roll on/roll off или контейнерных перевозках) более подходящими являются условия CIP.


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке 

ННЗаключить на обычных условиях контракт за свой счет по перевозке товара до оговоренного порта назначения по обычному (регулярному) судоходному маршруту на морском (или соответственно речном) судне такого типа, который обычно используется для перевозки товаров, аналогичных товару, указанному в контракте. 

ННб) Контракт о страховании 

ННОбеспечить за свой счет страхование груза, как согласованно в контракте, так, чтобы покупатель или любое другое лицо, имеющее страховой интерес в товаре, имел право на прямую требовать от страховщика. Предоставить покупателю страховой полис или иное доказательство страхового обеспечения. 

ННДоговор о страховании должен быть заключен с согласованной в дальнейшем компанией или с компанией, имеющей хорошую репутацию. Если нет специального соглашения о противоположном, то страховка должна быть в соответствии с минимум покрытий по Institute of Cargo Clauses (Institute of London Underwriters) или любого подобного сборника договорных статей. Страховка должна быть обеспечена до момента, оговоренного в соответствии с п. В.5 и В.4. По требования покупателя и за его счет продавцу следует, если такое возможно, обеспечить страхование от военных и забастовочных рисков, а также бунтов и гражданских потрясений. Минимальное страхование должно покрывать цену, предусмотренную контрактом купли-продажи, плюс 10 процентов (т.е. 110%) и должно быть проведено в валюте контракта.
А.4. ДОСТАВКА 

ННДоставить товар на борт судна в порту отгрузки в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента, когда товар пересечет поручни судна в порту погрузки.
А.6. ПЕРЕХОД РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями в п. В.6: 

НН-оплатить расходы, связанные с товаром, до момента его доставки в соответствии с п. А.4, а также фрахт и другие расходы, указанные в п. А.3 а), включая расходы по погрузке товара на борт и любые издержки при выгрузке товара в порту разгрузки, которые могут быть взысканы регулярной судоходной линией при выполнении контракт о перевозке; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте товара.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ. 

ННИзвестить покупателя о том, что товар доставлен на борт судна, а также сообщить ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЕсли не оговорено иначе, то за свой собственный счет снабдить покупателя без промедления обычным транспортным документом, выписанным для согласованного порта назначения. 

ННЭтот документ (например: оборотный коносамент, необоротный морской путевой счет или речной путевой документ) должен распространять свое действие на проданный товар, быть датированным в пределах срока, согласованного для отгрузки товара, дать возможность покупателю получить товар от перевозчика в порту назначения и, если не оговорено иначе, давать покупателю возможность продать товар транзитом, посредством передачи документа последующему покупателю (оборотный коносамент) или посредством извещения перевозчика. Если такой транспорт документ состоит из нескольких оригиналов, то полный комплект оригиналов должен быть предоставлен покупателю. 

ННЕсли транспортный документ имеет ссылку на фрахтовый контракт, то продавец должен также представит одну копию этого последнего документа. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением (EDI).
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товар (такие как: проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОбеспечить за свой счет упаковку товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято грузить обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимую для способа транспортировки товара, избранного им. Упаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране погрузки и/или в стране происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза товара и, если необходимо, для транзитной перевозки через третьи страны.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3.КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННННННБез обязательств. 

В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, когда он доставлен согласно п. А.4, и забрать его у перевозчика в указанном порту назначения.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда товар пересек поручни судна в указанном порту погрузки. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.7, то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положением А.3, оплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда товар был доставлен в соответствии с п. А.4, а также все расходы и издержки, возникшие в отношении товара во время его перевозки морем до его прибытия в порт назначения, а также расходы по выгрузке товара, включая расходы по оплате лихтеров и помещению товара на пристани, если такие расходы и издержки не включены во фрахт или не были оплачены судоходной компании при уплате ей фрахта. 

ННЕсли покупатель не дал сообщения, согласно п. В.7, он несет все дополнительные расходы, связанные с товаром, начиная с согласованной даты или срока окончания оговоренного периода разгрузки товара. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) срок отправки товара и/или порт назначения, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять транспортные документы в соответствии с п. А.8, если они удовлетворяют контракту.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от власте6й страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в п. А.10. 

ННОбеспечить продавца по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.
ФРАХТ/ПЕРЕВОЗКА ОПЛАЧЕНО ДО ...
(название пункта назначения)
CPT (Carriage Paid to)  



ННУсловие CPT (<Фрахт/перевозка оплачено до ...>) означает, что продавец оплачивает фрахт за перевозку товара до указанного пункта назначения. Риск гибели или повреждения товара, а также любых дополнительных издержек, возникших из-за событий, имевших место после доставки товара перевозчику, переходит от продавца к покупателю, когда товар передан в распоряжение перевозчика. 

ННТермин <Перевозчик> означает любое лицо, которое по контракту о перевозке берет на себя обязательства выполнить или обеспечить выполнение перевозки на железнодорожном, автомобильном, морском, воздушном, речном или на комбинации этих видов транспорта. 

ННЕсли доставки в согласованное место назначения используются последующие перевозчики, то переход риска происходит в момент доставки товара первому перевозчику. 

ННУсловие CPT (<Фрахт/перевозка оплачены до...>) требует от продавца экспортной очистки товара. 

ННЭтот термин может применяться к любым модификациям перевозок, включая мультимодальные перевозки.


А. ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный страх и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке 

ННЗаключить на обычных условиях контракт за свой счет о перевозке товара до согласованного пункта оговоренного места назначения по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер. Если пункт не согласован или не определен практикой подобного рода доставкой, то продавец может выбрать пункт в оговоренном месте назначения, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННДоставить товар в распоряжение перевозчика или, если есть последующие перевозчики, то первому перевозчику, для транспортировки в оговоренное место назначения в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с п. В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с п. А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с п. В.6: 

НН-оплатить все расходы, связанные с товаром, до момента его доставки в соответствии с п. А.4, а также фрахт или другие расходы, указанные в п. А.3 а), включая расходы по погрузке товара и любые издержки по выгрузке товара в месте назначения, которые могут быть включены в стоимость фрахта или возникнуть у покупателя при заключении контракта о перевозке; 

НН-оплатить все расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя о том, что товар доставлен в соответствии с п. А.4, а также сообщить ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЕсли не оговорено иначе, то за свой собственный счет снабдить покупателя обычным транспортным документом (например: оборотным коносаментом, необоротным морским путевым счетом, речным путевым документов, воздушным путевым счетом, железнодорожной накладной, автодорожной накладной или мультимодальным транспортным документом). 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением (EDI).
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие как: проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОбеспечить за свой счет упаковку товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимую для способа транспортировки товара, избранного им. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8) используемых или выдаваемых в стране отправки и/или происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза и, если необходимо, для транзитной перевозки через третьи страны. 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, когда он доставлен согласно п. А.4, и забрать его у перевозчика в указанном месте назначения.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента доставки товара в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.7, то нести все риск потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определено обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положением А.3 а), оплатить все расходы, связанные с товаром, с момента его доставки в соответствии с п. А.4 и, если такие расходы и издержки не включены в стоимость фрахта и не были покрыты продавцом при заключении контракта на перевозку в соответствии с п. А.3 а), оплатить все расходы и издержки, относящиеся к транзиту товара до его прибытия в согласованное место назначения, а также расходы по разгрузке. 

ННЕсли покупатель не дал сообщение согласно п. В.7, он несет все дополнительные расходы, связанные с товаром, начиная с согласованной даты или срока окончания оговоренного периода отправки товара. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо, при его транзите через третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) срок отправки товара и/или место назначения, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ  СООБЩЕНИЯ 

ННПринять транспортные документы в соответствии с п. А.8., если они удовлетворяют контракту.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в п. А.10.
ФРАХТ/ПЕРЕВОЗКА И СТРАХОВАНИЕ ОПЛАЧЕНЫ ДО ...
(название пункта назначения)
CIP (Carriage and Insurance Paid to)  



ННУсловия CIP означают, что продавец имеет те же самые обязательства, что и при условиях CPT, но с тем дополнением, что продавец должен обеспечить транспортное страхование от рисков гибели или повреждения товара во время перевозки. Продавец заключает договор страхования и уплачивает страховую премию. 

ННПокупатель должен иметь ввиду, что при условиях CIP от продавца требуется обеспечить страховку на минимальное покрытие. 

ННУсловие «Фрахт/перевозка и страхование оплачены до...» требует от продавца экспортной очистки товара. этот термин может применяться к любым модификациям перевозок, включая мультимодальные перевозки.


А. ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный страх и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке. 

ННЗаключить на обычных условиях контракт за свой счет по перевозке товара до согласованного пункта оговоренного места назначения по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер. Если пункт не согласован или не определен практикой подобного рода доставок, то продавец может выбрать пункт в оговоренном месте назначения, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании 

ННОбеспечить за свой счет страхование груза, как согласованную в контракте купли-продажи, так, чтобы покупатель или любое другое лицо, имеющее страховой интерес в товаре, имел право напрямую требовать от страховщика. Предоставить покупателю страховой полис или иное доказательство страхового обеспечения. 

ННДоговор о страховании должен быть заключен с согласованной в дальнейшем компанией или с компанией, имеющей хорошую репутацию. Если нет специального соглашения о противоположном, то страховка должна быть в соответствии с минимумом покрытый по Institute of Cargo Clauses (Institute of London Underwriters) или любого подобного сборника договорных статей. Страховка должна быть обеспечена до момента, оговоренного в соответствии с п. В.5 и В.4. по требованию покупателя и за его счет продавцу следует, если такое возможно, обеспечить страхование от военных и забастовочных рисков, а также бунтов и гражданских потрясений. Минимальное страхование должно покрывать цену, предусмотренную контрактом купли-продажи, плюс 10 процентов (т.е. 110%) и должно быть проведено в валюте контракта.
А.4. ДОСТАВКА 

ННДоставить товар в распоряжение перевозчика, или, если есть последующие перевозчики, то первому перевозчику, для транспортировки в оговоренное место назначения в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями п. В.6: 

НН-оплатить все расходы, связанные с товаром, до того момента, когда он будет доставлен в соответствии с п. А.4, а также фрахт и другие расходы, вытекающие из п. А.3, включая расходы по погрузке товара и любые издержки по выгрузке товара в месте назначения, которые могут быть включены в стоимость фрахта или возникнуть у покупателя при заключении контракта о перевозке; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины,, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте товара.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя о том, что товар доставлен в соответствии с п. А.4, а также сообщать ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЕсли не оговорено иначе, то за свой счет снабдить покупателя обычным транспортным документом (например: оборотным коносаментом, необоротным морским путевым счетом, речным путевым документов, воздушным путевым счетом, железнодорожной накладной, автодорожной накладной или мультимодальным транспортным документом). 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением (EDI).
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие, как проверка, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОбеспечить за свой счет упаковку товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принятого отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимую для способа транспортировки товара, избранного им. Упаковка должна быть соответственного маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказывать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране отправки и/или происхождения товара и, если необходимо, для транзита перевозки через третьи страны.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННУплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛСЬВТА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.3. КОНТАРКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, когда он доставлен согласно п. А.4, и забрать его у перевозчика в указанном месте назначения.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.7, то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положением А.3, оплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда товар был доставлен в соответствии с п. А.4, и, если такие расходы и издержки не включены в стоимость фрахта и не были покрыты продавцом при заключении контракта на перевозку в соответствии с А.3 а), оплатить все расходы и издержки, относящиеся к транзиту товара, до его прибытия в согласованное место назначения, а также расходы по погрузке. 

ННЕсли покупатель не дал сообщения согласно п. В.7, то он несет все дополнительные расходы, связанные с товаром, начиная с согласованной даты или срока окончания оговоренного периода отправки товара. необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) срок отправки товара и/или место назначения, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ И ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять транспортные документы в соответствии с п. А.8, если они удовлетворяют контракту.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящие к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий, указанных в п. А.10. 

ННОбеспечить продавца по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.
ПОСТАВКА ДО ГРАНИЦЫ
(название места поставки на границе)
DAF (Deliverеd at Fronteir)  



ННУсловие <Поставка до границы> означает, что обязанность продавца считаются выполненными в момент, когда товар, очищенный для экспорта, представлен в распоряжении покупателя в оговоренном пункте и месте на границе, однако до поступления на <таможенную границу> сопредельной страны. Термин граница> может быть использован для любой границы, включая границу страны вывоза. Следователь, совершенно необходимо, чтобы граница, о которой идет речь, была точно определена посредством указания пункта и места в определении (т.е. указать после слова <граница> наименования двух стран, разделяемых этой границей, а также названия места поставки. Например: <поставка до франко-итальянской границы (Модан)>). 

ННЭти условия предназначены для применения главным образом при перевозке по железной дороге или автомобильным транспортом, но они могут применяются независимо от способа перевозки.


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство, а также другие документы, необходимые для предоставления товара в распоряжение покупателя. выполнить все таможенные формальности для вывоза товара в оговоренное место назначения на границе, а также, если необходимо, для предшествующего транзита через третью страну.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке. 

ННЗаключить контракт за свой счет по перевозке товара до согласованного пункта оговоренного места назначения на границе по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер (включая, если необходимо, и транзит через третью страну). 

ННЕсли пункт в оговоренном месте назначения на границе не согласован или не определен практикой подобного рода доставок, то продавец может выбрать пункт в оговоренном месте, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании. 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННДоставить товар в распоряжение покупателя в оговоренное место назначения на границе в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с п. А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями п. В.6: 

НН-оплатить все расходы, связанные с товаром, до момента доставки в соответствии с п. А.4, а также, в дополнение к расходам, следующим из п. А.3 а), стоимость разгрузочных операций (включая лихтеры и другие расходы), если для предоставления данного товара в распоряжение покупателя необходима или общепринята разгрузка по прибытию в указанное место назначения на границе; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте товара, и, где необходимо, при транзите через третью страну, предшествующую доставке в соответствии с п. А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя о том, что товар отправлен в названное место на границе, а также сообщить ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые срочные меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЗа свой собственный счет снабдить покупателя обычным транспортным документом или другим свидетельством о доставке товара в указанное место на границе. 

ННПо требованию покупателя за его счет и на его риск снабдить его обычно получаемым в стране отправления сквозным транспортным документом на перевозку на обычных условиях товара от пункта отправления в этой стране до указанного покупателем пункта конечного назначения в стране ввоза. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщение (EDI).
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие, как проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный в контракте товар без упаковки), необходимой для доставки товара на границу и последующей транспортировки. Последнее осуществляется в той мере, в какой обстоятельства транспортировки (например способ, расстояние) были известны продавцу до заключения контракта купли-продажи. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране погрузки и/или происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза (а в соответствующем случае - также для транзитной перевозки через третьи страны). Обеспечить покупателя по его требованию всей необходимо информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности в оговоренном месте доставки на границе или в других местах для ввоза товара и, где необходимо, для его транзита через третью стану.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, как он будет доставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда он доставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4. 

ННЕли он не даст извещение в соответствии с п. В.7, то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда в его распоряжение в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли покупатель не примет поставку товара, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4, или не даст сообщения согласно п. В.7, то он несет все дополнительные расходы, тем самым повлеченные. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара и, где необходимо, для его транзита через третью страну.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) время в определенном периоде и/или место назначения для получения поставки, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять транспортные документы и/или другие свидетельства доставки в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если иначе не оговорено, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им оказании помощи по совместному соглашению при получении документов или эквивалентных электронных посланий,  указанных в  п. А.10. 

ННЕсли необходимо, предоставить продавцу по его требованию, но за счет и риск покупателя, импортную лицензию, валютное разрешение, другие разрешения и документы или заверенные копии этих документов, а также адрес конечного места назначения товара в старине ввоза, исключительно в целях получения продавцом сквозного транспортного документа, или любого другого документа, предусмотренного п. А.6.
ПОСТАВКА С СУДНА
(название порта назначения)
DES (Delivered Ex Ship)  



ННУсловие DES означает, что продавец выполнил свои обязательства по поставке, когда товар, неочищенный от импорта, предоставлен покупателю на борту судна в названном порту назначения. Все расходы и риски по доставке товара в названный порт назначения должен нести продавец. 

ННЭтот термин может применяться только к морским или речным перевозкам.


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой собственный счет любую лицензию на вывоз или любое другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара, а также, если необходимо, для транзита через третью страну.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке. 

ННЗаключить контракт за свой счет по перевозке товара по согласованной пункта оговоренного порта назначения по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер. Если этот пункт не согласован или не определен практикой подобного рода доставок, то продавец может выбрать пункт в оговоренном порту назначения, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании. 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННПредоставить товар, неочищенный для ввоза, в распоряжение покупателя на борт судна в обычном пункте разгрузки в указанном порту назначения в установленную дату или в оговоренный срок. Поставка осуществляется таким образом, чтобы имелась возможность удалить товар с судна разгрузочными средствами, соответствующими характеру товара.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с п. В.5 нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями п. В.6: 

НН-в дополнение к расходам, следующим из п. А.3 а), оплатить все издержки, относящиеся к товару, до момента его доставки в соответствии с п. А.4; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности при ввозе, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте товара и, где необходимо, при транзите через третью страну, предшествующую доставке, в соответствии с п. А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя об ожидаемом времени прибытия указанного судна в соответствии с п. А.4, а также сообщать ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять все необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЗа свой собственный счет снабдить покупателя ордером доставки (деливери - ордером) и/или обычным транспортным документом (например: оборотный коносаментом, необоротным путевым морским счетом, речным путевым документом или мультимодальным транспортным документом), чтобы дать покупателю возможность принять поставку товара. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие, как проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для доставки товара. 

ННУпаковка должна соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране отправки и/или происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза товара. 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить за свой собственный счет и на свой риск на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности, необходимые для ввоза товара.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, как только он будет доставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п.B.7, то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия доставки. Необходимом условием, однако, является полное соответствие контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, включая разгрузку, с того момента, когда товар был предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли покупатель не примет поставку, товара, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4, или не даст сообщения согласно п. В.7, то он несет все дополнительные расходы, тем самым повлеченные. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия контракту. 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) время в определенном периоде и/или место для получения поставки, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять ордер доставки (деливери - ордер) или транспортные документ в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при получении документов, или эквивалентных электронных посланий, упоминавшихся в п. А.10, при оказании помощи в соответствии с договоренностью.
С ПРИСТАНИ (С ОПЛАТОЙ ПОШЛИНЫ)
(название порта назначения)
DEQ - Delivered Ex Quay (Duty Paid)


ННУсловие DEQ означает, что продавец выполнил свои обязательства по поставке, когда товар, очищенный для ввоза, предоставлен покупателю на пристани (верфи) в названном порту назначения. Все расходы и риски по доставке туда товара, включая оплату налогов, пошлин и других издержек, должен нести продавец. 

ННЭти условия не могут применяться, если продавец не может прямо или косве6но (через посредников) получить лицензию на ввоз. 

ННЕсли стороны, заключившие контракт, желают, чтобы покупатель проводил очистку товара для ввоза и платил пошлину, то уточнения в условиях <пошлина оплачена> должно быть заменено на <пошлина не оплачена>. 

ННЕсли стороны желают исключить из обязательств продавца некоторые расходы, подлежащие оплате при ввозе (такие, как налог на добавленную стоимость (VAT)), то это должно быть прямо указано путем добавления соответствующих слов: <С ПРИСТАНИ, Налог на Добавленную Стоимость (VAT) не оплачен (... название порта назначения)>. 

ННЭтот термин может применяться только с морским или речным перевозкам.


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТАРКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракта (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиям контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую другую лицензию на вывоз и ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для экспорта и импорта товара, а также, если необходимо, для транзита через третью страну.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИНН 

ННа) Контракт о перевозке. 

ННЗаключить контракт за свой счет по перевозке товара до пристани оговоренного порта назначения по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер. Если этот пункт доставки не согласован точно, или не определен практикой подобного рода доставок, то продавец может выбрать пункт в оговоренном порту назначения, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании. 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННПредоставить товар в распоряжении покупателя на пристани или верфи в согласованном порту назначения в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положением В.5, нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товара, до момента его доставки в соответствии с п. А.4.
А.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ НН 

ННВ соответствии с положениями п. В.6: 

НН-в дополнение к расходам, следующим из п. А.3 а), оплатить все издержки, относящиеся к товару, до момента его доставки в соответствии с п. А.4; 

НН-оплатить расходы на таможенные формальности, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте и импорте, если не оговорено иное, товара и, где необходимо, при транзите через третью страну, предшествующую доставке, в соответствии с п. А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя об ожидаемом времени прибытия указанного судна в соответствии с п. А.4, а также сообщать ему все сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЗа свой собственный счет снабдить покупателя ордером доставки (деливери - ордером) и/или обычным транспортным документом (например: оборотный коносамент, необоротным морским путевым счетом, речным путевым документом или мультимодальным транспортным документом), чтобы дать покупателю возможность принять поставку товара и удалить его с пристани. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОпалить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие, как проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для доставки товара. 

ННУпаковка должна быть соответственно маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране отправки и/или происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза товара. Обеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности, необходимые для ввоза товара.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств. 
 

В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ НН 

ННПринять поставку товара, как только он будет предоставлен в его распоряжении в соответствии с п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РАСХОДОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда он предоставлен в его в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли он не даст извещения в соответствии с п. В.7, то нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. Необходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, включая разгрузку, с того момента, когда товар был предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4. НН 

ННЕсли покупатель не примет поставку товара, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4, или не даст сообщения согласно п. В.7, то он несет все дополнительные расходы, тем самым повлеченные. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежности товара именно этому контракту) и установления полного соответствия товара контракту. Оплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе осуществлять (уточнять) время в определенном периоде и/или место для получения поставки, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять ордер доставки (деливери - ордер) или транспортные документы в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную экспедицию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо требованию продавца оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений, используемых или выдаваемых в стране ввоза, которые могут потребоваться продавцу для предоставления товара в распоряжение покупателя в соответствии с этими правилами.
ДОСТАВЛЕН БЕЗ ОПЛАТЫ ПОШЛИНЫ
(... название места назначения)
DDU (Delivered Duty Unpaid)


ННУсловие DDU означает, что продавец выполнил свои обязательства по поставке, когда товар предоставлен в названом месте назначения в стране ввоза. Все расходы и риски, имевшие место при доставке туда товара, (исключая оплату налогов, пошлин и других издержек при ввозе, а также расходов и рисков при выполнении таможенных формальностей) должен нести продавец. Покупатель должен оплатить любые дополнительные расходы и нести все риски, если он не сумел вовремя очистить товар для ввоза. 

ННЕсли стороны, заключившие контракт, желают, чтобы продавец выполнил таможенные формальности и нес все вытекающие отсюда расходы и риски, то это должно быть прямо указано путем добавления соответствующих слов: <ДОСТАВЛЕН БЕЗ ОПЛАТЫ ПОШЛИНЫ, ОЧИЩЕН, (... название места назначения)>. 

ННЕсли стороны желают включить обязательства продавца некоторые расходы, подлежащие оплате при ввозе товара (такие, как налог на добавленную стоимость), то это должно быть прямо указано путем добавления соответствующих слов: <ДОСТАВЛЕН БЕЗ ОПЛАТЫ ПОШЛИНЫ, Налог на Добавленную Стоимость оплачен (... название места назначения)>. 

ННЭтот термин может применяться к любым типам перевозок.


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракт (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиями контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на вывоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза товара, а также, если необходимо, для транзита через третью страну.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИН 

ННа) Контракт о перевозке.
ННЗаключить контракт за свой счет по перевозке товара до оговоренного места назначения по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер. Если пункт не оговорен точно, или не определен практикой подобного рода доставок, то продавец вправе выбрать пункт в оговоренном месте назначения, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании. 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА НН 

ННПредоставить товар в распоряжение покупателя в соответствии с п. А.3, в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положение В.5, нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с п. А.4.
А.6. ДЕЛЕНИЕ (ПЕРЕДАЧА) РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями п. В.6: 

НН-в дополнение к расходам, следующим из п. А.3 а), оплатить все издержки, относящиеся к товару, до момента его доставки в соответствии с п. А.4; 

НН-оплатить все расходы на таможенные формальности, необходимые при ввозе товара, а также все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте, где необходимо, при транзите его через третью страну, предшествующую доставке, в соответствии с п. А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя об отправке товара в соответствии с п. А.4, а также сообщать ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЗа свой собственный счет снабдить покупателя ордером доставки (деливери - ордером) и/или обычным транспортным документом( например: оборотным коносаментом, необоротным морским путевым счетом, речным путевым документом, воздушным путевым счетом, железнодорожной накладной, автодорожной накладной или мультимодальным транспортным документом), чтобы дать покупателю возможность принять поставку товара. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА НН 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для доставки товара. 

ННУпаковка должна быть маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе покупателя оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений (помимо указанных в п. А.8), используемых или выдаваемых в стране отправки и/или происхождения товара, которые могут потребоваться покупателю для ввоза товара. 

ННОбеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В. ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИНН 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на ввоз или другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности, необходимые для ввоза товара.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, как только он будет предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.2, то нести все дополнительные риски потерь и/или повреждения товара, этим повлеченные; если покупатель не даст извещение в соответствии с п. В.7, он обязан нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. 

НННеобходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда товар был предоставлен в его распоряжение в указанном месте назначения в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли покупатель не выполнит своих обязательств в соответствии с п. В.2 или не примет поставку товара, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4, или не даст сообщения согласно п. В.7, то он несет все дополнительные расходы, тем самым повлеченные. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту. НН 

ННОплатить все пошлины, налоги и другие официальные сборы, а также расходы на выполнение таможенных формальностей, подлежащих оплате при ввозе товара..
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) время в определенном периоде и/или место назначения для получения поставки, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять транспортные документы и/или другие свидетельства доставки в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая расходы, относящиеся к получению свидетельства (экспортной лицензии) от властей страны экспортера. 

В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки продавца, понесенные им при получении документов, или эквивалентных электронных посланий, упоминавшихся в п. А.10, при оказании помощи в соответствии с договоренностью.
ДОСТАВЛЕН С ОПЛАТОЙ ПОШЛИНЫ
(... название места назначения)
DDP (Delivered Duty Paid)  



ННУсловие DDP означает, что продавец выполнил свои обязательства по поставке, когда товар предоставлен в названное месте назначения в стране ввоза. Продавец несет все расходы и риски, имевшие место при доставке туда товара, включая оплату налогов, пошлин и других издержек, очищает товар при ввозе. В то время как условия EXW (Франко-завод) возлагают на продавца минимальные обязанности, условия DDP (ДОСТАВЛЕН С ОПЛАТОЙ ПОШЛИНЫ) предлагают максимальные обязанности. 

ННЭти условия не должны применяться, если продавец не может прямо или косвенно (через посредников) получить лицензию на ввоз. 

ННЕсли стороны, заключившие контракт, желают, чтобы проводил очистку товара для ввоза и платил пошлину покупатель, то должны применяться условия DDU (ДОСТАВЛЕН БЕЗ ОПЛАТЫ ПОШЛИНЫ). 

ННЕсли стороны желают исключить из обязательств продавца некоторые расходы, подлежащие оплате при ввозе товара (такие, как налог на добавленную стоимость), то это должно быть прямо указано путем добавления соответствующих слов: <ДОСТАВЛЕН С ОПЛАТОЙ ПОШЛИНЫ, Налог на Добавленную Стоимость не оплачен, (... название порта назначения)>. 

ННЭтот термин может применяться к любым типам перевозок.


А.ПРОДАВЕЦ ОБЯЗАН
А.1. ПОСТАВКА ТОВАРА В СООТВЕТСТВИИ С КОНТРАКТОМ 

ННОбеспечить наличие товара и коммерческого счет-фактуры или соответствующего эквивалентного электронного сообщения в соответствии с условиями контракт (договора) купли-продажи, а также любые другие данные, подтверждающие соответствие товара условиями контракта, которые могут быть затребованы по контракту.
А.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПолучить на свой собственный риск и за свой счет любую лицензию на вывоз и ввоз и любое другое официальное свидетельство и выполнить все таможенные формальности для вывоза и ввоза товара, а также, если необходимо, для транзита через третью страну.
А.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ И СТРАХОВАНИИ 

ННа) Контракт о перевозке. 

ННЗаключить контракт за свой счет по перевозке товара до оговоренного места назначения по обычному (регулярному) маршруту и на обычный манер. Если пункт не оговорен точно, или не определен практикой подобного рода доставок, то продавец вправе выбрать пункт в оговоренном месте назначения, который лучше соответствует его цели. 

ННб) Контракт о страховании. 

Без обязательств.
А.4. ДОСТАВКА 

ННПредоставить товар в распоряжение покупателя в соответствии с п. А.3, в установленную дату или оговоренный срок.
А.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

ННВ соответствии с положение В.5, нести все риски потерь и/или повреждений, которым может подвергаться товар, до момента его доставки в соответствии с п. А.4.
А.6. ДЕЛЕНИЕ (ПЕРЕДАЧА) РАСХОДОВ 

ННВ соответствии с положениями п. В.6: 

НН-в дополнение к расходам, следующим из п. А.3 а), оплатить все издержки, относящиеся к товару, до момента его доставки в соответствии с п. А.4; 

НН-оплатить все расходы на таможенные формальности, также как и все пошлины, налоги и другие официальные счета, подлежащие уплате при экспорте и импорта товара, если не оговорено иначе, а также, где необходимо, при транзите его через третью страну, предшествующую доставке, в соответствии с п. А.4.
А.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПОКУПАТЕЛЮ 

ННИзвестить покупателя об отправке товара в соответствии с п. А.4, а также сообщать ему все другие сведения, которые требуются покупателю для того, чтобы принять необходимые обычно меры, позволяющие ему получить товар.
А.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННЗа свой собственный счет снабдить покупателя ордером доставки (деливери - ордером) и/или обычным транспортным документом( например: оборотным коносаментом, необоротным морским путевым счетом, речным путевым документом, воздушным путевым счетом, железнодорожной накладной, автодорожной накладной или мультимодальным транспортным документом), чтобы дать покупателю возможность принять поставку товара. 

ННВ тех случаях, когда покупатель и продавец договорились использовать электронные коммуникации, документ, оговоренный в предыдущем параграфе, может быть заменен эквивалентным электронным сообщением.
А.9. ПРОВЕРКА - УПАКОВКА - МАРКИРОВКА 

ННОплатить все расходы, вызываемые проверкой товара (такие, как проверка качества, измерение, взвешивание, подсчет), необходимой для предоставления товара в соответствии с п. А.4. 

ННОплатить все расходы, связанные с упаковкой товара (за исключением случаев, когда в данной отрасли торговли принято обычно отправлять обусловленный контрактом товар без упаковки), необходимой для доставки товара. 

ННУпаковка должна быть маркирована.
А.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННОплатить все расходы и издержки, возникшие при получении документов или эквивалентных электронных сообщений, указанных в п. В.10, и компенсировать издержки покупателя, понесенные им при оказании помощи в получении этих документов. Обеспечить покупателя по его требованию всей необходимой информацией для осуществления страхования.


В.ПОКУПАТЕЛЬ ОБЯЗАН
В.1. ОПЛАТА ЦЕНЫ 

ННОплатить цену, как оговорено в контракте (договоре) купли-продажи.
В.2. ЛИЦЕНЗИИ, СВИДЕТЕЛЬСТВА И ФОРМАЛЬНОСТИ 

ННПо просьбе продавца оказать ему на риск и за его счет всяческую помощь в получении любой лицензии на ввоз или другого официального свидетельства, необходимого для ввоза товара.
В.3. КОНТРАКТ О ПЕРЕВОЗКЕ 

ННБез обязательств.
В.4. ПРИНЯТИЕ ПОСТАВКИ 

ННПринять поставку товара, как только он будет предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4.
В.5. ПЕРЕХОД РИСКОВ 

НННести все риски потерь и/или повреждения товара с момента, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4. 

ННЕсли он не даст извещение в соответствии с п. В.7, то покупатель обязан нести все риски потерь и/или повреждения товара с согласованной даты или с даты окончания какого-либо периода, зафиксированного для принятия поставки. 

НННеобходимым условием, однако, является полное соответствие товара контракту, при этом товар должен быть индивидуализирован, т.е. определенно обособлен или иным способом обозначен как товар, являющийся предметом данного контракта.
В.6. ПЕРЕДАЧА РАСХОДОВ 

ННОплатить все расходы, связанные с товаром, с того момента, когда товар был предоставлен в его распоряжение в указанном месте назначения в соответствии с п. А.4. Если покупатель не выполнит своих обязательств в соответствии с п. В.2 или не примет поставку товара, когда он предоставлен в его распоряжение в соответствии с п. А.4, или не даст сообщения согласно п. В.7, то он несет все дополнительные расходы, тем самым повлеченные. Необходимым условием, однако, является индивидуализация (т.е. принадлежность товара именно этому контракту) и установление полного соответствия товара контракту.
В.7. УВЕДОМЛЕНИЕ ПРОДАВЦУ 

ННВ том случае, если он вправе определять (уточнять) время в определенном периоде и/или место назначения для получения поставки, дать продавцу заблаговременно соответствующие указания.
В.8. ДОКАЗАТЕЛЬСТВА ДОСТАВКИ, ТРАНСПОРТНЫЕ ДОКУМЕНТЫ ИЛИ ЭКВИВАЛЕНТНЫЕ ЭЛЕКТРОННЫЕ СООБЩЕНИЯ 

ННПринять соответствующий ордер доставки (деливери - ордер) или транспортный документ в соответствии с п. А.8.
В.9. ИНСПЕКЦИЯ ТОВАРА НН 

ННОплатить, если не оговорено иначе, все расходы и сборы на предпогрузочную инспекцию, исключая случаи, когда имеется удовлетворительное свидетельство (мандат) от властей экспортера.
В.10. ДРУГИЕ ОБЯЗАТЕЛЬСТВА 

ННПо просьбе продавца оказать последнему на его риск и за его счет полное содействие в получении любых документов или эквивалентных электронных сообщений, используемых или выдаваемых в стране ввоза, которые могут потребоваться продавцу для предоставления товара в распоряжение покупателя в соответствии с этими правилами.
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